Proposer des produits de

I.e Crédit immObiIier Marché des particuliers

FONDAMENTAUX

Durée : 2 jours

Chargé de clientele Particuliers

OBJECTIFS DE LA FORMATION
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risque.

- Maitriser la réglementation du crédit immobilier

- Connat re |l es aspects techniques d’un crédit i mmc
- Réussir, a partir de |’ examen de casa draatriégaule
crédit immobilier

Dégager | a r eénatioadefinancemént d’ une op

PRE-REQUIS

Aucun

METHODE & MOYENS PEDAGOGIQUES

Exposés 50 %

Exercices 0%
Echanges d’'expéri enca@es e ———
Etudes de cas pratiques 20 %
Questionnaire formatif 10 % i
Jeu de réles 0% -
—
Power Point et livret d’animati on
Cas d’ application et corrigés
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PROGRAMME DE LA FORMATION

JOUR 1
Le client
A Rappels sur les régimes matrimoniaux
A L’impact du r égi me chadutcréditimmabiieal dans |’

A L' approche du risque
A Les enjeux

A Les points clés de | analyse du ris
Le projet
A Les modes d’acquisition
A Les acteurs de |’ immobilier

A Les différents contrats de vente
A LeCCMl et la VEFA
A Les garanties

A Organisation
A Saretés réelles
A Shretés personnelles
A Les frais liés a | > acquisition immobil
A Le coit des garanties et de leur mainlevée
A Les différents frais de notaire

A Lesassurances
A Le fonctionnement des assurances de prét
A Le choix de |’assurance groupe
A L’ ar gumedrsedlérr e du

JOUR 2
[ Q2FFNBE RS ONBRA
A La réglementation du crédit immobilier
A Les préts du secteur libre
A Gamme produits, les autres préts (relais, In fine)
A Les préts réglementés
A Le PTZ le prét épargne logement et les préts conventionnés (PC et PAS)

Les piéces constitutives d’un dossier
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Les revenus fonciers

La plus value immobiliere
Les cr édilotTEBPA)d ' i mp 6t
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FORMATEURI(S)

Arnaud BERNARD,

40 ans, consultant associé. Anime les modules du parcours Nouveaux entrants et GC Part (Droit,
Crédit, Produits Financiers). Ancien Dire
droi t, de cr édi tssarckét pardculiérspea prafessionnels. IChef dé @roduit

formation crédit.

PRIX DE LA FORMATION CONTACTS UTILES

Infos commerciales - Jean-Marc BEGUIN

700 euros/pers 0326778181
(Forfait incluant tous les frais annexes, y compris les déjeuners) Infos pédagogiques - Elodie LEDHUY
03 26 86 97 23
CENTRE DE FORMATION BANRUE & ASSURANCE R
- ii;fsz:'.:;12|SQ



