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Durée : 1 jour

Chargé de clientele Particuliers
Toute personne intéressée par ce domaine

OBJECTIFS DE LA FORMATION

Maitriser | e fonctionnement de |’ épargne
- Comprendre le fonctionnement du prét épargne logement
Connaitre les atouts du CEL et du PEL
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PROGRAMME DE LA FORMATION

JOUR 1
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e Les caractéristiques du PEL
0 La phase épargne
0 la phase crédit
0 Lacloture
0 Fiscalité et contributions sociales
e Les caractéristiques du CEL
0 La phase épargne
0 La phase crédit
0 Lacléture
0 Les contributions sociales
e Le transfert entre établissements bancaires

o Les différents financements autorisés

o Les regles de cession des droits a crédit

FORMATEURI(S)
Christophe METAYER,

34 ans, Consultant associé, ancien Directeur bancaire, Diplomé ITB. Anime les modules du
parcours Nouveaux Entrants et Gestionnaire de clientéle. Intervient également sur des parcours
comme les BTS 2nde année et Licence Banque (techniques bancaires) ai nsi qu’ en
Finance en alternance (analyse financi ére

PRIX DE LA FORMATION CONTACTS UTILES

Infos commerciales - Jean-Marc BEGUIN

350 euros/pers 0326778181
(Forfait incluant tous les frais annexes, y compris le déjeuner) Infos pédagogiques - Elodie LEDHUY
03 26 86 97 23
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