
 

Marché des particuliers 
 

Chargé de clientèle Particuliers  
Toute personne intéressée par le domaine 
 
 
 
 

- Maîtriser l’impact du contrat de mariage pour les époux et ses conséquences dans la relation 

bancaire 

- Connaître les différents régimes matrimoniaux  

- Savoir distinguer les avantages et inconvénients de chaque régime 

 

 

 

 

 

 

Aucun 

 

 

 

 

Animation      50 %  

Etudes de cas pratiques    25 %    

Echanges d’expériences   25 % 

Jeu de rôles                     0 % 

 

 

PowerPoint et livret d’animation 

Cas d’application et corrigés 

Fiches AGIF et/ou Ouvrage sur «L’essentiel des techniques bancaires » 

 

 

 

 

 

FONDAMENTAUX 

Durée : 1 jour 

Maitriser la relation juridique avec son client 

Les régimes matrimoniaux 
PA017 



 

       JOUR 1 

 

 Le régime primaire 
- Devoirs et obligations des époux 
- Conséquences bancaires 

 

 Les prérogatives des époux et le formalisme du contrat 
- La gestion des biens 
- Le choix du régime matrimonial 
- Le changement de régime 

 

 Les différents régimes matrimoniaux 
- Les régimes communautaires 

 La communauté de meubles et acquêts 
 La communauté réduite aux acquêts 
 La communauté universelle 

 
- Les régimes séparatistes 

 La séparation de biens 
 La participation aux acquêts 

 

 La liquidation du régime matrimonial 
- La séparation 
- Le décès  
- Le divorce 

 

 Les clauses spécifiques aux contrats de mariage 
 

 

 

 

 

 

Arnaud BERNARD,  

40 ans, consultant associé. Anime les modules du parcours Nouveaux entrants et GC Part (Droit, Crédit, 
Produits Financiers). Ancien Directeur d’Agence, diplômé ITB, spécialiste des questions de droit, de 
crédits et d’épargne sur les marchés particuliers et professionnels. Chef de produit formation crédit. 

 

Infos commerciales - Jean-Marc BEGUIN         
03 26 77 81 81  

Infos pédagogiques - Elodie LEDHUY           
03 26 86 97 23  

350 euros/pers 
(Forfait incluant tous les frais annexes, y compris le déjeuner) 


