
 

Marché des particuliers 
 

Chargé de clientèle Particuliers  
Toute personne intéressée par le domaine 
 
 
 
 

- Connaître les spécificités du Pacte civil de solidarité 

- Maîtriser sa fiscalité  

- Utiliser le Pacs comme outil de gestion patrimoniale 

 

 

 

 

 

 

 

Aucun 

 

 

 

 

Animation      50 %  

Etudes de cas pratiques    50 %    

Echanges d’expériences     0 % 

Jeu de rôles                     0 % 

 

 

PowerPoint et livret d’animation 

Cas d’application et corrigés 

Fiches AGIF et/ou ouvrage sur «L’essentiel des techniques bancaires » 

 

 

 

 

 

FONDAMENTAUX 

Durée : 1 jour 

Maitriser la relation juridique avec son client 

Mieux connaître le PACS 
PA039 



 

        JOUR 1 
 

 Comment conclure un PACS ? 
 

 Les droits et obligations des partenaires 
 

 La gestion du patrimoine des partenaires « pacsés » 
- Régime d’indivision ou de séparation de biens 
- Le sort des dettes 
- Le logement 
- La gestion au quotidien 

 

 La fiscalité  
- Les revenus 
- L’ISF 
- Les donations 
- La succession 

 

 La situation des enfants 
 

 La protection sociale 
 

 La modification du contrat 
 

 La fin du PACS 
- La dissolution (séparation ou mariage) 
- La succession  

 
 
 
 
 

 

 

 

              Arnaud BERNARD,  

40 ans, consultant associé. Anime les modules du parcours Nouveaux entrants et GC Part (Droit, Crédit, 
Produits Financiers). Ancien Directeur d’Agence, diplômé ITB, spécialiste des questions de droit, de crédits 
et d’épargne sur les marchés particuliers et professionnels. Chef de produit formation crédit. 

 

  

 Infos commerciales - Jean-Marc BEGUIN         
03 26 77 81 81  

Infos pédagogiques - Elodie LEDHUY           
03 26 86 97 23  

350 euros/pers 
(Forfait incluant tous les frais annexes, y compris le déjeuner) 


